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2° CASE STUDY:
BRIEF CREATO DA NOI CON
APPROVAZIONE DEL
CLIENTE 



INIZIO COLLABORAZIONE

OBIETTIVI REQUISITI CREATIVITÀ

INVITARE I
FOLLOWERS A
VISITARE LA VETRINA
RITORNO A SCUOLA
SCOPRIRE I
PRODOTTI E I SERVIZI
DEDICATI AL
#BACKTOSCHOOL

IDEAZIONE DA PARTE
DEL TALENT IN
SINERGIA CON
L'AGENZIA

TEMPESTIVITÀ NEL
CONTATTARE I
TALENT

DISPONIBILITÀ
VERSO IL CLIENTE 

APPROCCIO GOAL-
ORIENTED



COMUNICAZIONE CON
TALENT

CONFRONTO 
ONE TO ONE

EVIDENZIARE I KEY
MESSAGES (PRIME
STUDENT, SELEZIONE
DI PRODOTTI DI ALTA
QUALITÀ PER
CIASCUNA ETÀ,
SOSTENIBILITÀ)

INSERIMENTO DI UNA 
 CTA PER CONVERTIRE
IL MAGGIOR NUMERO
DI UTENTI E PORTARLI
AD ACQUISTARE
PRODOTTI E I SERVIZI
DEDICATI AL
#BACKTOSCHOOL

ALLINEAMENTO PER
TEMPISTICHE DI
CONSEGNA DELLO
SCRIPT, DELLA BOZZA
E DELLA
PUBBLICAZIONE DEL
VIDEO



I risultati ottenuti hanno
superato le aspettative del
cliente
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